16 Vi bygger hus - Trin 2: Kend aktarerne

Trin 2: Kend aktererne

Mange kokke blander sig i, hvad huskagbets store gryderet skal inde-
holde. | dette kapitel praesenterer vi de vigtigste aktarer i processen.
Det er vigtigt at kende deres funktion og loyalitet, s& du som kgber
sikrer dig bedst muligt.

BYGGEFIRMAETS HJZALPERE:

Salgskonsulenten

Mange byggefirmaer har deres egen salgsafdeling, der praesenterer
husprojekterne, viser pravehuse frem og forestar udarbejdelse af
kabsaftaler. Konsulenten er byggefirmaets mand og far typisk en
stor provision, nar husprojektet saelges.

Ejendomsmaegleren

Ofte kommer det nye hus til salg som et
mere eller mindre naglefeerdigt projekt
gennem en meegler, som byggefirmaet
har valgt. Ejendomsmaegleren er saledes,
ligesom salgskonsulenten, byggefirmaets
repraesentant.

Byggeadvokaten
Byggefirmaet er ogsa typisk repraesenteret
ved en byggeadvokat under bolighandlerne.

KOZBERENS HJALPERE:

Boligadvokaten
Kgberen bar radfgre sig med en bolig-
advokat. Boligadvokatens hovedopgave

www.danskeboligadvokater.dk



